MD-06 - MAPA MENTAL - A MESA E A ESCADA CANAL 06 / MODELO DE NEGOCIO - SESSAO EXTRA

SESSAO EXTRA - ANDRE CIA, CLEITON AS TRES CAMADAS DA MESMA OFERTA

MARANHAO E MARCO BAHE
Vocé educa o cliente sobre o método e sobre qual é o padrio ideal. E aqui

PRODUTO SOMADO DOUTRINA(;AO que o preco deixa de ser comparavel.
ASERVICO

A tecnologia, os templates ou os agentes de IA que permitem a ele executar

FERRAMENTA .
Vender conteudo teérico puro deixou de sustentar aquilo que acabou de aprender.
margem e retencdo. Quem atrela produto a ferramenta
e implementac&o cobra mais caro e segura o cliente IMPLEMENTA AO A execucio vendida para quem nio tem tempo nem braco técnico. E a
por mais tempo. G camada de maior margem e a que segura o cliente.
« . 2 MB FULLFUNNEL,CONTADO DEDENTRO CM OFUNILINVERTIDO NO NICHO MEDICO
Eu doutrino a pessoa no método e entrego a ferramenta
ou o servico para ela seguir a doutrina. Quem vende Imagi’nszam Viyer de renda passiva com assinatura. U.rn. low-ticket ensina (? rnédAico a construir presenc;Na
produto atrelado a servico e implementacdo consegue Na prat}ca, o che'nte.z cancela quando falta tempo 0}1 digital com IA. Ele aplica, vé valor e Pe.rcebe que ndo
. . . 2 conhecimento técnico para usar a ferramenta. Hoje a tem tempo de executar. Quando a médica pergunta se
cobrar muito mais caro e reter o cliente. i . J . .
plataforma é a base e eles vendem a implementacao ele faz aquilo por ela, o servico fecha por R$ 8.000 na
ANDRE CIA aos proprios assinantes: sobe o LTV, derruba o churn hora.
|— e multiplica o tiquete.
CONSTRUA O NEGOCIO QUE VAIDESTRUIR O
SEU AC ABRIGAE PELO SEGUNDOLUGAR
O principio de Mairo Vergara que fechou a Num mercado maduro, o lider absorve a
sessdo pede um exercicio diario: acordar oscilacdio. A disputa real é pelo segundo e pelo ERA 03
pensando em como vocé construiria um negocio terceiro lugar do pédio.
capaz de destruir completamente a sua empresa SWAS
atual. Quem enxerga as proprias fragilidades _ . h
canibaliza o préprio produto antes que o o Service asaSoftware.E)software.eoganc oeaportade
: entrada para a prestacio de servico de alta margem.
concorrente faca isso. R 3 s
| s AAS Referéncias do palco: o arranjo do Flavio Augusto, com
solucdes educacionais que doutrinam o empresario e
ERA 01 Software as a Service. Assinatura recorrente com esteira de agéncias e consultorias para executar, e o
acesso continuo por mensalidade, e o Ricardo Novack, que educa dentistas sobre gestdo e
LICENQA cancelamento sempre a uma semana de atracédo de pacientes e oferece a prépria agéncia
distancia. especializada para quem nio quer montar time interno.

Compra Unica, do tipo Windows e pacote Adobe
em CD. A receita s6 acontecia no lancamento de
novas versoes.
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